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Arvot mihin uskomme. Laatu, yhteistyd, luonto, hyvinvointi, kestava kehitys

Olemme Meri-Lapin matkailutoimijoiden ja kuntien omistama dynaaminen
myyntiyhtid, joka edesauttaa alueen yritysten mahdollisuuksia tehda kauppaa
kansainvdlisten matkanjarjestijien kanssa.
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MLM Budjetti 1.1. — 30.6.2020

Menot

Henkilosto

Web ja myyntijarjestelmakulut
Vakuudet

Markkinointi

Messut & WS

Matkat (messut & Workshopit)
Famit lentolippujen osuus
Vuokra

LKK, MARA, LME/VAE,TAK
Kirjanpito, PTR, OP

Puhelin, netti ja it-ohjelmat
It-kulut

Toimistotarvikkeet, edustus, post
Kmkorvaukset ja paivarahat
Menot yhteeensd

Tulot yhteensd

Tulos

1-6.2020
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43 700 €

44 000 €

300¢€

Toimenpiteet

- MLM:n myynti ja hallinto hoidetaan OTO:na
- Messut:
N ITB Berlin 4-6.3.2020
N Midnight Sun Workshop kesdkuu 2020
- Matkanjarjestamyynti ohjataan agenttiliittyman kautta, jolloin matkanjarjestdjat
kokoavat itse ostoskoriin valmiit tarjolla olevat tuotteet
- MICE (Kokous-, kongressi, palkintomatka ja yritystapahtumat) -myynti tehtava
henkilékohtaisesti kokoamalla tarjous alueen toimijoilta tapauskohtaisesti
- Markkinointibudjetti kdytetaan lahialueille, tavoitteena suoran alueen tunnettuuden ja
verkkokauppamyynnin kasvattaminen
Rahoitus
- Tutustumismatkoja ei voida jarjestaa
- Kansainvalista brandimarkkinointia ei tehda
- Strategisen matkanjarjestdjdyhteistydn kehittaminen mahdotonta



Hankkeet

e MaaS

o MaaS-jarjestelman kehitys eli kuljetuspalveluiden varaamiskanavan kehittdminen ja
integroiminen matkailupalveluiden varausjarjestelmaéan ja sen pilotointi

o Lentoliikenteen kehittamistyékalun kehittaminen

o Tuotekehitys tukemaan matkailuMaasS pilottia

e TaaS

o Meri-Lapin matkailun nykytilanteen kartoitus ymparivuotisen matkailun ja digitaalisen
kehittamisen nakdkulmasta->toimintaymparistén kilpailukykyanalyysi

o Asiakasymmarryksen lisddminen ja markkinatutkimukset ymparivuotisen matkailun
kehittdmiseksi

o Matkailun digitaalijarjestelmien kehittdminen

o Risteilymatkailun kehittdminen

o Tuotekehitys



MLM:n alasajon vaikutuksia

MLM:n toiminnassa mukana olevat yritykset

51 osakasyritysta,
verkkosivuja kayttaa 20 yritysta,
varausjarjestelmaa kayttaa 21 yritysta

Alueorganisaation lakkauttamisen vaikutukset Meri-Lappiin
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Meri-Lappi brandié ei markkinoida; Lappi - brandi jaa hyédyntamatta

Asiakas varaa matkansa eri sivujen kautta, kokonaistarjonta ei ole tarjolla, paketit eivéat ole esilla
Jokainen yritys kattaa omat paketoinnin matkanjarjestajavastuut

Kauppa ei ole omissa kasissad (muualta kdydaan paivamatkoja), vipyma ja huoneiden kayttéaste ei kasva
Lentokentan kehittdminen lakkaa; matkailijat saapuvat muiden kenttien kautta

Kansainvalinen myynti, matkat /kustannukset nousevat pienen yritysten kannalta kohtuuttomiksi

Fam trip/tutustumismatkoja matkanjarjestijille ei tehda Meri-Lapin alueelle

Menetetaan keskitettyyn myynnin jarjestelmaan tehdyt investoinnit 200 t.€ ja 5 vuoden kehitystyo
Edunvalvonnan puuttuessa Meri-Lappi ei ole osa matkailun kansallisen kehittdmisen rakennetta (TEM, VisitFinland)
Kuntien ja yritysten hankkeiden rahoitusosuudet kasvavat

Matkailutulo laskee n. 1-2 milj. €/v., matkailun tyépaikat laskevat 5-10 kpl/v., kuntien verotulot laskevat
25.000-50.000 €/v.






